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Charla ;Qué considerar para la sostenibilidad

financiera de mi negocio? C O ﬂ Te ﬂ I d O

5.1 Introduccién

Conceptos sostenibilidad

| 3

B Factores que afectan la sostenibilidad financiera de mi
negocio

El precio de mi producto

Oportunidades de financiamiento



SOSTENIBILIDAD

Un emprendimiento
sostenible es un proyecto
productivo qgue en el corazon

Ambiente de su modelo de negocios
combina el objetivo de
la gestidn eficiente generar retorno econdmico
de recursos naturalesen Y, alavezycon la misma
la actividad productiva Importancia, impacto
positivo en el ambientey la
socledad.


https://economipedia.com/definiciones/recursos-naturales.html

SOSTENIBILIDAD

cubrir nuestras
necesidades presentes sin
comprometer los recursos
de las generaciones
futuras.

Calidad de vida de
las personas



Rentabilidad del Sostenibilidad y
negocio Rentabilidad una pareja

=

blen avenida a la hora de
INnvertir

Una Inversion responsable en un
emprendimientos, que  genere
ganancias sin perjudicar el
ambilente y haya proteccion a las

pPersonas



—_ Factores que afectan la sostenibilidad
- financiera de mi negocio

— 1. Disponibilidad de recursos naturales, materia
principios social,

ambiental y orima, recurso

econémico

2.Uso eficiente de |los recursos naturalesy
economicos

3.Registro y uso adecuado de las finanzas del
Negocio

o e



—_ Factores que afectan la sostenibilidad
— financiera de mi negocio

| S5 S ]
principios social, 4. Mapa de riesgos y oportunidades de mejora
ambiental y

econémico 5.Plan de trabajo de corto y mediano plazo

6.Mejoramiento de capacidades como gerente
y colaboradores de |la empresa

o e



Importancia de la El precio de mi producto

fijacion de precios INngresos — gastos =

FIJACION DE PRECIOS Utilidad o ganancia
determina la ganancia neta
que obtendras del negocio Equilibrio

INgresos y gastos

RENDIMIENTO de recursos y tiempo
Invertido en la produccion,
distribucion, promocion y venta de un
producto



Importancia de la fijacion El precio de mi producto
de precios

VENTAS uUnica T Equilibrio
fuente de ingresos  [o[]] mqg resos y gastos

de tu empresa

La fijacion de precios es una de las decisiones mas

Importantes: :

Impacto directo en las ganancias de la actividad productiva

Impacto indirecto influye decisiones de los clientes y por
ende cantidad vendida.



Factores que determinan la politica
de fijacion de precios

JValor percibido por los clientes
JLa competencia.

@ @
JPosicionamiento de la empresa lq PI
JEstructura del mercado I
JGCrado de diferenciacién de nuestro producto con

respecto a los competidores Segmentacion de
mercado.

dAspecto &t onsecuencia 70



dldentifica y evalua el Pasos para la
mercado fijacién del precio

dEstudia |la oferta de tus
competidores

J1Sobre tu producto o servicio,
ces simple o complejo?

JEstablece tus costos fijos y
variables

dDefine tu porcentaje de JEvalda tu
utilidad deseado propuesta de valor




Identifica y evalla Conoce 3
el mercado [j quienes les —

ayudaras a
COMPRADORES resolver una
necesidad

Edades,
. . cuantos son
., COMO
A qulen va . . Yy <O
. Donde se actuan
dirigido tu
encuentran encuentran
producto



Estudia la oferta de tus *
competidores 4

. No existe
mercado sin @oag
competencia )

Precio elevado, Importante conocer el
mMuy bajo o . precio del competidor o
razonables competidores



Sobre tu producto o

servicio, ;es simple o

complejo? Define si es duradero
o ho duradero.,

Un producto no duradero es X

un producto que cumple ‘T T

una necesidad basica e

inmediata que se consume de forma

rapida y por lo tanto tiene un
precio bajo.



Establece tus costos fijos y
variables

Necesario de cuantificar los
costos fijos que debe cubrir mes
a me para que tu producto
pueda estar en el mercados. Eje,
luz, sueldos, teléfono. Alquiler etc.

Costos fijos
Son los costos que van
totalmente relacionados con tu
cantidad de produccion,
Ejemplo materia prima de la que

Costos
Variables
esta hecho tu producto.




Define tu porcentaje de

utilidad deseado , |
(;Cuanto gquleres ganar o

cuanto crees que tu
, producto vale?
Asignar en
porcentaje porgue
asl te sera mas o
sencillo el manejo 0

de tu negocio




FINANCIAMIENTO Y (T) Costos fijos

SOSTENIBILIDAD Costos
variables

Utilidad

Monto .
ASPECTOS A Tasa de interés
CONSIDERAR Plazo

Garantia

Plan de inversion



OPCIONES DE FINANCIMIENTO Y CONDICIONES

= vad BAC Credomatic, Scotiabank,
IS [PINvERIes Promerica, BCT e Improsa
Banco publicos Bancos: Nacional, Costa Rica
y Banco Popular
Organizaciones . Cooperativas, Fundaciones,
Socilales Asociaciones
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* Margarita Fernandez G.




